
第一章  特许经营概论 

 

一、名词解释 

1、产品商标型特许经营 

2、经营模式特许经营 

3、区域开发特许 

4、二级特许 

 

二、选择题（单选或多选） 

（ ）1、代理特许是特许代理商经特许人授权（   ） 

A、代表特许人招募加盟者   

B、为加盟者提供指导、培训、咨询、监督和支持 

C、代理人与特许人签订合同  

D、代理商不构成特许合同的主体 

（ ）2、特许代理人（   ） 

A、不是根据自己的意志行事     

B、与特许人是没有区别的 

C、所说所作所为对特许人有完全的约束力   

D、与特许人是上下级关系 

（ ）3、直销并不涉及转让销售权的问题，一般采取厂方派员（   ） 

A、与顾客面对面地销售      

B、通过直销店、媒体广告等方式来销售 

    C、其主要目的是要减少厂家与消费者之间的中间环节   

    D、开发商要遵守开发计划 

（ ）4、（   ）是指特许经营权拥有者以合同约定的形式，允许被特许经营者有偿使用其 

     名称、标志、专有技术、产品及运作管理经验等从事经营活动的商业经营模式。 

    A、特许经营     

B、连锁经营     

C、自由连锁     

D、直营 

（ ）5、在产品商标型特许经营方式下，特许人向被特许人提供（   ），对被特许人所从事 

    的生产经营活动并不作严格的规定。  

     A、技术    



B、专利    

C、商标    

D、产品的经销权和制造权 

（ ）6、（  ）是指经营同类商品或服务的若干个店铺，以一定的形式组成一个联合体， 

     在整体规划下进行专业化分工，并在分工基础上实施集中化管理，使复杂的商业活动 

     简单化，以获取规模经济效益。 

     A、自由连锁   

B、特许经营   

C、连锁经营   

D、合作经营 

 

三、判断题 

（ ）1、单体特许是指特许人赋予被特许人在某个地点开设一家加盟店的权利，其优点        

之一是特许人能够直接控制加盟者。 

（ ）2、特许加盟店的所有权属于投资该店的被特许人，但该店铺的最终管理权仍属于            

特许人。 

（ ）3、特许经营中，特许人和受许人时间的关系是买卖关系。 

（ ）4、相对于特许经营而言，直营连锁的发展较少地收到资金和人员的限制。 

 

四、填空题 

1、经营模式特许经营按所需的资金额，可分为__________、           与___________。 

2、在产品商标性特许经营中，特许人向受许人提供_______、       和         等知识产

权以及在规定范围内的使用权，对受许人所从事的生产经营活动并不做严格规定。 

3、按双方构成方，特许经营可分为                 、               、                 

和              四种类型。 

 

五、简答题 

1、 简述特许经营与直营连锁的区别。 

2、 列举区域开发特许的优缺点。 

3、特许经营的特征有哪些？ 
 

   

六、讨论题 



1、什么是特许经营？特许经营的本质是什么？ 

2、简述特许经营产生和发展的历史。 

3、为什么美国特许经营发展迅速？ 

4、为什么通常情况下，被特许人比独立业主更容易获得成功？ 

5、特许经营就其本质来讲，创造了更多的创业机会。试加以解释。 

 

 

 


